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Forretningsplan

En forretningsplan er et uundvaerligt vaerktej, nar du skal etablere dig som ivaerksatter. Vi har lavet et
skema til din forretningsplan.

Forretningsplanen kan udfyldes forud for det fgrste mgde med en erhvervsradgiver i Sparekassen
Faaborg. Nar du skriver 5-10 linier om hvert punkt i skemaet, far radgiveren et godt indtryk af dig og
et overblik over den virksomhed, du @nsker at etablere.

1. Faktuelle oplysninger

Navn:

Adresse:

Postnr./by:

E-mail:

tlf:

Web:

2. Hvilken slags virksomhed vil du starte?
F.eks. IT-virksomhed med javascript som kerneomrade, en slagterbutik eller
rejsebureau med specialrejser for seniorer.

Beskrivelse:
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3. Hvilke produkter eller ydelser vil du szlge?

F.eks. applikationer det forbinder web-sites med virksomhedens administrative
systemer, garanteret mgrt oksekad og feerdigretter eller rejser til historiske europaeiske
destinationer med vidende rejseleder.

Beskrivelse:

4. Hvem er dine kunder?

F.eks. virksomheder der har behov for at modtage og bearbejde informationer for
kunder, forbrugere i nzeromradet, der vil vaere sikre pa at det kebte kad er af bedste
kvalitet eller seniorer i mellemindkomst gruppen.

Beskrivelse:

5. Hvilke behov vil du daekke hos dine kunder?

F.eks. ved at integrere web og administration kan virksomheden spare mange penge og
give ekstra service til kunderne, forbrugerens vished om altid at fa mert ked og de
rejsende fa en snert af historiens vingesus.

Beskrivelse:
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6. Hvad er det specielle ved din idé taget i forhold til dine konkurrenter?

F.eks. vi opsgger selv kunderne og giver dem en visualisering af hvilke services og
besparelser de kan opna ved integration med deres web-site, at kunden kan vzre sikker
pa more boffer, hvis de ikke var mgre, far han to mgre bgffer gratis eller de historiske
facts om rejserne er fyldigt beskrevet pa vores web-site.

Beskrivelse:

7. Hvad er de tre vigtigste egenskaber og kompetencer, du giver din virksomhed?
F.eks. uddannet datamatiker og tre ars erfaring fra lignende virksomhed, stort netvaerk
inden for branchen eller det andre opfatter som problemer ser jeg som en udfordring.

1:

8. Hvilke fem spgrgsmal presser sig mest pa at fa svar pa?
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